TINJAUAN HUKUM ISLAM TERHADAP PEMBIAYAAN HAJI DAN
UMRAH MELALUI SISTEM MARKETING
DI PT. ARMINAREKA PERDANA
YOGYAKARTA

Qi)

SKRIPSI

DIAJUKAN KEPADA FAKULTAS SYARI'AH DAN HUKUM
UNIVERSITAS ISLAM NEGERI SUNAN KALIJAGA YOGYAKARTA
UNTUK MEMENUHI SEBAGIAN SYARAT-SYARAT MEMPEROLEH

GELAR SARJANA STRATA SATU DALAM ILMU HUKUM ISLAM

OLEH :

INDAH FITRIANA SARI
08380046

PEMBIMBING:
1. ABDUL MUJIB, M.AG
2. ABDUL MUGHITS, S.AG, M.AG

MUAMALAT
FAKULTAS SYARI'’AH DAN HUKUM
UNIVERSITAS ISLAM NEGERI SUNAN KALIJAGA
YOGYAKARTA
2012



ABSTRAK

PT Arminareka Perdana merupakan badan bisnis lyargerak di bidang
jasa pemberangkatan haji dan umroh. Pada tahun RT08rminareka Perdana
mengeluarkan program terbaru dari devisi markeyiagg dinamai PT Armina
Utama Sukses. Program terbaru tersebut merupalagraon solusi bagi umat
Islam yang mempunyai kendala biaya untuk menunaikadah haji. Dalam
program tersebut menawarkan kepada jamaah yang aft@ndebagai calon
jama’ah haji di PT Arminareka Perdana untuk menkarakepada jamaah yang
lain agar untuk bergabung dan mendaftarkan dirgdenmenjadi jamaah haji dan
umroh di PT.Arminareka Perdana. Program solusi yatigwarkan PT
Arminareka Perdana terdapat penilaian dari sebagiasyarakat sebagai bisnis
Multi level marketing(MLM). Dari penilaian tersebut menimbulkan peralai
positif dan negatifnya terhadap bisnis MLM. Sehmggkan mengkhawatirkan
jika terdapat sisi negatif terhadap program solaessebut. Apalagi menyangkut
pemberangkatan haji dan umroh yang bersibaiiyyah.

Penelitian ini merupakan penelitian lapangi@id research)yang bersifat
preskriptif suplingyaitu memberikan penilaian terhadap sistem peraliayhaji
dan umrah di PT Arminareka Perdana Yogyakarta. @aeaktiknya, penelitian
ini bertujuan untuk menilai tentang permasalahargyaenjadi objek pada pokok
masalah yang terjadi di lapangan, dalam hal inggm solusi pada pembiayaan
haji dan umrah di PT Arminareka Perdana. Untuk mrerhetujuan penelitian ini,
mbutuhkan data-data yang terkait pada sistem peguadnia haji dan umrah.
Masalah yang ada dalam penelitian ini kemudianalisis dengan pendekatan
normatif dan kaidah-kaidah fikih sekunder setel&@@’an dan Hadis untuk
mendapatan jawaban yang realistis dan sesuai deygéiah.

Setelah penyusun meneliti terhadap sistem pemdmaliaji dan Umroh di
PT Arminareka Perdana, program tersebut memangpalean sistem pemasaran
yang menggunakan stratédulti level marketingMLM). Akan tetapi sisi negatif
yang terdapat pada sistemdulti level marketing (MLM) tidak mewakili
keharaman secara keseluruhan terhadap seluruts lymng berbasiMulti level
marketing(MLM) lainnya. Setelah membandingkan program sotlenhgan sisi
keharaman yang terdapat pada bisMslti level marketing (MLM) dapat
diketahui, bahwa tidak terdapat sisi keharamanidbidfulti level marketing
(MLM) di dalam program solusi tersebut. Dengan RKideerdapatnya sisi
keharaman yang terdapat pada bidngiti level marketing MLM) pada program
solusi tersebut, maka program solusi yang ditawatR& Arminareka Perdana
tidak melanggar dari aturan-aturan hukum Islam.
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PEDOMAN TRANSLITERASI ARAB-LATIN

Transliterasi kata Arab-Latin yang dipakai dalammypesunan Skripsi ini
berpedoman pada Surat Keputusan Bersama Menterm#gdan Menteri
Pendidikan dan Kebudayaan Republik

0543b/U/1987 tertanggal 10 September 1987.

A. Konsonan Tunggal

Indonesia Nombts3/1987 dan

Huruf Arab Nama Huruf Latin Keterangan
- tidak
| Alif dilambangkan )
- Ba’ b Be
<o Ta’ t Te
& sa’ S s (dengan titik di atas)
z Jim J Je
, ha (dengan titik di
C Ha h bawah)
a Kha’ kh ka dan ha
> Dal d De
3 73l 5 z (dengan titik di
atas)
B Ra’ r Er
B Za’ z Zet
s Sin S Es
o Syin sy es dan ye
_ es (dengan titik di
o° Sad 3 bawah)
. - de (dengan titik di
o? Dad d bawah)
_ te (dengan titik di
. Ta t bawah)
) - zet (dengan titik di
£ Za “ bawah)
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Huruf Arab Nama Huruf Latin Keterangan
¢ ‘Ain ¢ koma terbalik ke atas
¢ Gain g ge
S Fa’ f ef
S Qaf q qi
4 Kaf k ka
J Lam 1 ‘el
¢ Mim m ‘em
) Niin n ‘en
) Wawu w w
o Ha’ h ha
s Hamzah ’ Apostrof
& Ya’ y ye

B. Konsonan Rangkap karenaSyaddah ditulis rangkap
SRV Ditulis muta‘addidah
sas Ditulis ‘iddah

C. Ta’ Marbutah di akhir kata

1. Bila ta’ marbutah dibaca mati ditulis dengan A, kecuali untuk kata-kata
Arab yang sudah terserap menjadi bahasa Indonesia, seperti salat, zakat
dan sebagainya.

Ditulis

Hikmah

Ditulis

Jizyah
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2. Bila ta’ marbutah diikuti dengan kata sandang “al’ serta bacaan kedua
itu terpisah, maka ditulis dengan A

-

s

Ditulis

{Jh

karamah al-auliya’

3. Bila ta’ marbutah hidup atau dengan harakat, fathah, kasrah dan
dammah ditulis 7 atau A.

Jedll 557 Ditulis zakiih al-fitr
Vokal Pendek
— Fathah Ditulis A
-------- Kasrah Ditulis |
-------- Dammah Ditulis U
Vokal Panjang
1. Fathah+ alif Ditulis A
ikl Ditulis Jahiliyyah
2. Fathah+ ya’ mati Ditulis A
S Ditulis Tansa
3. kasrah + ya’mati Ditulis I
vi S Ditulis Karim
4. Dammah + wawumati Ditulis U
PR Ditulis Furiid
Vokal Rangkap
1. Fathah+ ya’mati Ditulis Ai
Vf\u Ditulis Bainakum
2. Fathah+ wawumati Ditulis Au
Js Ditulis Qaul




Vokal Pendek yang berurutan dalam satu kata

Penulisan vokal pendek yang berurutan dalam satu kata dipisahkan dengan
tanda apostrof (°).

(":“ Ditulis a’antum
}5} ﬂw JJ Ditulis la’in syakartum
Kata Sandang Aff + Lam

1. Bila kata sandang aff + lam diikuti huruf Qamariyyah ditulis dengan al.

ol Ditulis al-Qur’an
o) Ditulis al-Qiyas

2. Bila kata sandang aff" + lam diikuti huruf Syamsiyyah ditulis dengan
menggunakan huruf Syamsiyyah yang mengikutinya, serta dihilangkan
huruf /(el)-nya.

;L;id\ Ditulis as-Sama’
wlfﬂ‘ Ditulis asy-Syams
Huruf Besar

Penulisan huruf besar disesuaikan dengan Ejaan Yang Disempurnakan
(EYD).
Penulisan kata-kata dalam rangkaian kalimat

Kata-kata dalam rangkaian kalimat ditulis menurut bunyi atau
pengucapannya.

29 83 Ditulis Zawi al-furid
a2 ﬁi Ditulis ahl as-Sunnah
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Penyusunan skripsi ini merupakan sufiedd researchtentang “tinjauan
hukum Islam terhadap sistem pembiayaan haji danalummelalui sistem

marketing di PT Arminareka Perdana Yogyakarta”.y@enon menyadari bahwa
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BAB |

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang M asalah

Haji merupakan rukun Islam yang kelima, setelalsymradat, mendirikan
sholat, berpuasa di bulan Ramadhan dan membayat. Z&dima rukun Islam
tersebut merupakan kesempurnaan bagi ummat musdiiseamd menjalankan
syari'at Islam. Haji bukan hanya ibadah yang disykan untuk ummat nabi
Muhammad SAW saja, tetapi juga untuk ummat-umalateulu, mulai dari nabi
Adam as hingga sekarang. Ka’bah merupakan rumatarparyang dibangun
Allah untuk manusia, dan merupakan tempat ibadéhgpawal yang diciptakan
Allah untuk hamba-Nya, di tempat ini para malaikdalam dan Hawa telah
melakukan thawaf, bahkan sebelum Adam dan Hawapwa makhluk telah
melakukan ibadah haji dan thawaf di s&na.

Di dalam keteranganas, banyak sekali Ayat Al-Qur'an yang menjelaskan
tentang kewajiban haji bagi ummat Islam, terutamadjiban bagi yang mampu
untuk melaksanakannya. Allah SWT menegur bagi naerglang telah
meninggalkan ibadah haji tersebut tanpa uzur. Kiakeébagaimana ditegaskan

Allah SWT dalam firman-Nya :

*Muhammad Ibrahim JannatkigihPerbandingan Lima Mazhaakarta Selatan: Cahaya,
2007) HIm.156



"W e o B OB ST ey S e Uzl el e U e
Haji selain ibadah yang mengandung unsur keagurdiam SWT dan

mengingatkan akan fitrah makhluk-Nya. Sehinggaktilaran banyak ummat

muslim yang memimpikan untuk melaksanakan ibad@tdhtanah suci Mekkah

al-Mukarromah. Akan tetapi, tidak semua orang yhisg melaksanakan ibadah

haji, terlebih pada daerah yang jauh dari Mekkgiedelndonesia.
Dalam melaksanakan haji sangat memerlukan persidgarkemampuan.

Persiapan dana berupa transpotasi terutama daerap jguh dari Mekkah.

Kemampuan berupa biaya selama diperjalanan beremgirapan, makanan dan

sebagainya, maupun kemampuan fisik yang kuat unteknunaikan ibadah
haji,karena dalam ibadah haji, dalam pelaksanakmnriwukunnya memerlukan
kesehatan fisik yang cukup, seperti ihram, wuqurdfah, thawaf, terutama sa'i.
Bila melaksanakan semua rukun itu dalam keadaag karang sehat tentunya
bisa mengganggu kelancaran dan kekhusukan dalafalam@@n ibadah haji.

Maksud dari mampu adalah kemampuan secara kesaturalalam

pelaksanaan ibadah haji, bukan hanya mampu padadtes jasmani saja, tetapi

juga mampu secara biaya. Biaya yang diperlukankuntalaksanakan ibadah
haji cukup besar. Untuk mengumpulkan biaya pemigaan haji tidak mudabh,
apalagi bila pendapatan sehari-harinya terbilangrigimampu. Posisi seperti ini

sangat sulit untuk mengumpulkan dana yang cukupkup¢mberangkatan haiji,

Al-Imran (3): 97



butuh waktu yang cukup lama untuk menabung hinggaukupi biaya dengan
jumlah yang dibutuhkan. Berbenturan dengan biaykhinyang seringkali
menjadi alasan utama yang menjadi faktor ketidakpuem untuk melaksanakan
ibadah haji. Alasan biaya ini sering dijumpai didkegan masyarakat.

Di lingkungan masyarakat pada umumnya, yang markakn ibadah haji
terdapat pada keluarga yang berpenghasilan sankap enampu. Sedikit sekali
dari keluarga yang sederhana bisa menunaikan idaajghapalagi dari keluarga
miskin,sehingga bagi keluarga yang sangat sederbandn waktu yang lama
untuk menabung hingga tercapai pada biaya haji ggreglukan.

Di zaman yang penuh dengan kemajuan ekonomi inskipen tidak
mempunyai dana yang memadai untuk keberangkatan rfaappaknya tidak
menjadi faktor penghalang lagi. Hal ini bisa diwdlfan melalui salah satu
sistem marketing yang terdapat di PT Arminarekal&®a. Sistem marketing ini
merupakan program solusi untuk pembiayaan haji lnagnat Islam yang ingin
menjalankannya. Melalui program solusi ini, sesegrhisa berkesempatan dan
mendapatkan biaya haji tambahan hanya dengan camaaftar diri menjadi
calon jamaah haji di PT Arminareka Perdana dan mempsikan kepada
masyarakat agar ikut bergabung menjadi calon janhagihdi PT Arminareka
Perdana. Dengan mempromosikan kepada masyarakah ijamaah yang
mempromosikan mendapatkan sejumlah komisi darispdiaan.

Untuk mendaftarkan diri menjadi calon jamaah hajumrah di PT

Arminareka Perdana, dengan membayar DP pemberamgks¢besar Rp.



5.000.000,00 (lima juta rupiah) untuk keberangkakeji. Sedangkan untuk
keberangkatan umroh membayar administrasi sebgse8.500.000,00 (tiga juta
lima ratus rupiah). Bila telah membayar DP kebekatan, maka jama’ah
tersebut telah sah menjadi calon jama’ah haji damah di PT Arminareka
Perdana.

Untuk mencukupi biaya selanjutnya maka calon jamaalkup
mempromosikan kepada jamaah lain untuk ikut benggimenjadi calon jamaah
haji dan umroh di PT Arminareka Perdana. Komisigyakan diterima oleh
jamaah yang berhasil mendapatkan satu orang jantalaim jamaah haji yang
ikut bergabung maka jamaah yang mempromosikanbigrseendapatkan bagi
hasil sejumlah Rp. 2.500.000,00 (dua juta limagat8edangkan bila mendapat
jamaah yang ikut bergabung menjadi calon jamaalolimmaka jamaah yang
mempromosi mendapatkan dana sejumlah Rp. 1.500(88tu juta lima ratus
rupiah)® Praktek seperti ini berlaku bagi seluruh jamaahgytelah mendaftar
menjadi calon jamaah haji di PT Arminareka Perdana.

Selain itu, bila hasil dari mempromosikan satu grasalon jamaah
melahirkan banyak jamaah-jamaah lainnya, maka jangaag mempromosikan
sebelumnya mendapatkan komisi pasangan dan royéttimisi pasangan
dihargai sebesar Rp. 500.000,00 (lima ratus ribpiah), sedangkan komisi

royalti sebesar RP. 1.000.000,00 (satu juta rupi@aya seperti ini, tentunya

®Buku Panduan Support System Penyelenggara Pemjaléimrah dan Haji Plus PT
Arminareka perdana



sangat membantu dalam memperoleh biaya untuk kegpaatan haji. Sehingga
cukup dari hasil mempromosikan kepada beberapagorfamaah yang
didapatkan maka jama’ah tersebut sudah bisa metidapabiaya untuk
keberangkatan haji.

Dengan demikian, program solusi ini merupakan Heeila dari program
pemasaran yang diberi hak oleh perusahaan kepada g¢amaah untuk
memasarkan kepada jamaah lain agar ikut bergabengach calon jamaah haji
di PT Arminareka Perdana. Akan tetapi, terdapatlkes di lapangan bahwa
penilaian masyarakat yang menganggap sistem pemnaganarketing) ini
merupakan system bisridulti Level Marketing (MLMY. Dikatakan bisnisviulti
Level Marketing karena system pemasaran ini terdapat rekruitmemkunt
mendapatkan calon jamaah haji / umrah yang bamada yang baru tersebut
diamanatkan untuk mencari jamaah yang baru pulgifbseterusnya. Hal ini
agar terjadinya produktifitas pada sistem pemasajang bertumpu pada
pendapatan dari jamaah yang telah didapatkan.

Mengenai MLM, para Ulama masih berbeda pendaphaadap kedudukan

hukumnya. Sebagian Ulama berpendapat bahwa bishisl Murang sesuai

* Multi Level Marketing(MLM) adalah sistem pemasaran yang berjenjang mielgringan
distribusi yang dibagun dengan memposisikan pekamggekaligus sebagai tenaga pemasaran.
Memposisikan pelanggan sebagai pemasar bersifatinue (terus-menerus). Sehingga hasil dari
pemasaran yang disalurkan oleh pelanggan, akanipheken pelanggan baru yang berposisi sebagai
pemasar dan akan menciptakan pelanggan yang bkrsgkaligus sebagai tenaga pemasaran. Begitu
hingga seterusnya. Hasil dari pemasaran atas tgmagatelah dikeluarkan akan mendapatkan komisi
dari perusahaan. semakin banyak pelanggan yangpgatlkhn yang melahirkan jaringan distribusi
semakin banyak pula komisi yang akan ia terima gemiisahaan.



dengan syariat karenamengandung urggomar? Selain itu sifat bisnis MLM
secara etika bisnis MLM bisa mengotori hati diketean MLM berorientasi
kepada pada profit material saja tanpa memikirkam material, karena
beroreintasi kepada profit marerial maka menimbulkacenderungan untuk
merekrut konsumen sebanyak-banyaknya sehinggagkalirdalam praktek ada
tindakan upaya secara subjektif yang pada awalala didak tertarik akhirnya
dengan segala cara calon bisa terpengaruh unttibékgabung menjalani usaha
tersebut.

Selain itu dampak negatif di bisnis tersebut mdkgd manusia sebagai
mesin yang mengeksploitasi hubungaatworking)yang dimiliki setiap oran@.
Namun ada juga sebagian ulama yang tidak mengharargé, selama bisnis
tersebut tidak mengandung ungurar, penipuan, dan pemaksaan yang bersifat
melanggar fikih muamalat.

Dengan demikian, apabila sistem pembiayaan hajP @i Arminareka
Perdana terdapat persamaan dalam sistem marketaey [psnis MLM, maka
tentunya akan menjadi problem dalam pendapatarahiayuk keberangkatan
haji, karena kedudukan MLM itu sendiri masih dipdshkan kedudukan
hukumnya. Apa lagi haji haruslah ditempuh dengarmadang halal, tidak boleh

pada dana yang samar-san@rubhat) apa lagi yang haram, karena bila dana

°lbid, gimar adalah seseorang mengeluarkan biaya dalamalsebransaksi yang ada
kemungkinan dia beruntung dan ada kemungkinan diaign

®Benny Santoso. All About MLM, (Yogyakarta : Penérbdindi, 2003) baca him. 65 dan 107



yang didapatkan dari perkara yang tidak baik makéunhya akan berpengaruh
pada kemabruran haji itu sendiri. Beranjak dari, spenulis tertarik untuk
meneliti lebih lanjut mengenai sistem marketing gopgekmbiayaan haji dan

umroh di PT Arminaraka Perdana tersebut.

B. Pokok Masalah
Bersasarkan latar belakang masalah sebagaimanatsfahgdiuraikan di
atas, maka dapat dirumuskan permasalahan penelgidbagai berikut
:Bagaimana Tinjauan Hukum Islam Terhadap Program Solusi Pembiayaan

Haji dan Umroh Melalui Sistem Marketing Di PT Arminareka Perdana?

C. Tujuan Dan Kegunaan Penelitian
1. Tujuan
Berdasarkan permasalahan yang ada maka diketajuaintypenelitian
yang ingin dicapai adalah :
a. Untuk mengetahui proses terjadinya pembiayaardaajiumroh melalui
sistem marketing di PT Arminareka Perdana.
b. Untuk menjelaskan tinjauan hukum Islam terhadagtpkapembiayaan
haji dan umroh melalui sistem marketing di PT Arangka Perdana.
2. Kegunaan

Adapun kegunaan penulisan ini adalah untuk :



a. Secara akademis penelitian ini diharapkan dapatbegkan sumbangan
pemikiran terhadap khazanah keilmuan hukum Islamslésnya bagi
keilmuan muamalat.

b. Secara praktis dengan penelitian ini diharapkanadapemberikan
manfaat bagi penyusun sendiri dan terkhusus badirRiinareka Perdana
agar akad pada praktek sistem marketingnya untokb@gyaan haji dan
umroh bisa terhindar dari perkara-perkara yangeb&hgan dengan

muamalat.

D. Telaah pustaka

Pembahasan mengenai perkembangan bisnis dengamfaatkan sistem
jaringan atau dengan sistem marketing, sejauh @amamg sudah cukup banyak
tulisan yang bisa dijumpai. Baik pembahasan yamidrguk penelitian lapangan
maupun secara teoritik keilmuan. Diantaranya toligang berbentuk penelitian
lapangan adalah sebagai berikut.

Darda Aristo dalam skripsinya yang berjudul “Pengat Mitra Usaha PT
CNI Dalam Perspektif Hukum Islam” dalam tulisari menyoroti tentang
pengaturan mitra kerja perusahaan MLM CNI.

Muhammad Yusuf dalam skripsinya yang berjudul ‘Sistpembagian

bonus pada Multi Level Marketing (Studi Kritis Hukulslam Pada Tianshi

" Darda Aristo, “Pengaturan Mitra Usaha PT CNI DaRenspektif Islam,” Skripsi Strata satu
UIN Sunan Kalijaga Yogyakarta 2004, skripsi tidasudblikasikan.



Group)”. Dalam tulisannya menjelaskan dalam pembagian patala yang
diterapkan oleh perusahaan Tianshi berdasarkam kaganya®

Fina Anggraeni dalam skripsinya yang berjudul “BssiMulti Level
Marketing Di Yogyakarta dalam Perspektif Hukum ista Dalam tulisannya
bisnis multi level marketing” dikatakan halal, kegaetelah terpenuhinya unsur-
unsur jual beli dan mendapat sertifikasi halal d&tUI (Majlis Ulama
Indonesia)’

Adapun penelitian yang berbentuk telaah pustakatatianya, Muqtadirul
Aziz dalam skripsinya yang berjudul “Tinjauan Hukugstam Terhadap Bisnis
Multi Level Marketing (MLM)”. Dalam tulisannya meslaskan mengenai
rekruitmen dan akad dalam bisnis tersebut. Seadmalitmen ia menjelaskan
kurang sesuai dengan hukum Islam karena melangiar l@snis yang hanya
berorientasi pada benefit material saja tanpa mekaik non material juga
secara akad terdapat unsur peniptan.

Menyangkut pembahas mengenai pembiayaan haji daahureejauh ini

penyusun tidak menemukan tulisan yang membahangpembiayaan haji dan

8Muhammad Yusuf, “Sistem Pembagian Bonus Pada MeNg&l Marketing (Studi Kritis
Hukum Islam Terhadap Pembagian Bonus Pada Tianstiipl” Skripsi Strata satu UIN Sunan
Kalijaga Yogyakarata tt, skripsi tidak dipublikaaik

°Fina Anggraeni, “Bisnis Multi Level Marketing di Yyakarta Dalam Perspektif Hukum
Islam,” Skripsi Strata satu Universitas Islam Indsia 2007, skripsi tidak dipublikasikan.

Mugtadhirul Aziz, “Tinjauan Hukum Islam Terhadap sBis Multi Level marketing
(MLM),” Skripsi Strata satu UIN Sunan Kalijaga Yakarta 2011, skripsi tidak dipublikasikan.
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umrah. Apalagi yang pembahasan terkait pada sigtearketing terhadap
pembiayaan haji dan umrah.

Dengan demikian, penelitian yang mengkaji tentamguan hukum Islam
terhadap pembiayaan haji dan umroh melalui sistanketing di PT Arminareka

Perdana, sejauh ini belum pernah diangkat.

E. Kerangka Teoritik

Bisnis adalah kegiatan ekonomi yang salah satu iatemya adalah
memproduksi dan memasarkan barang atau jasa kdmadamen karena
pemasaran dan produksi merupakan fungsi pokok pamisahaan. Semua
perusahaan berusaha memproduksi dan memasarkaokpadau jasa yang
memenuhi konsumen. Dalam setiap perusahaan, peanasamemiliki peranan
yang penting, karena konsep pemasaran merupakam maitai yang
menghubungkan antara produsen dengan konsumesedialiknya.

Pemasaran dalam bahasa asing, disebut demgaketing yang berasal
dari katamarket yang berarti pasanmnarketing berarti pemasara. Dengan
demikian pemasaran mempunyai pengertian sebagauasdmgiatan yang
bertujuan untuk memperlancar arus barang atau gasa produsen kepada

konsumen secara efisien dengan maksud untuk mekaippermintaan efektif.

1j0hn M. Echolskamus Inggris Indonesi&Jakarta: PT Gramedia, 1996) him, 373
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Oleh karena itu, pemasaran bukan hanya sekedat&egintuk menjual barang
atau jasa saja, tetapi juga kegiatan sebelum damlabnyd?

Dalam pemasaran pada dasarnya tidak lepas darimhjual beli. Secara
substansial, Allah yang telah memberi batasan yega, Sebagaimana firman-

Nya :

13 Y
) ey ) s

Ayat di atas, memberi pengertian bahwa antara ddreggan segala akad yang
bersifat jual beli adalah berbeda. Riba adalahrhagedangkan jual beli adalah
halal. Dengan demikian pemasaran yang merupakanaaral beli baik berupa
barang maupun jasa tidak boleh ada riba.

Markering yang mengunakan jual beli, maka harustasnhukum jual
beli.Begitu juga marketing yang menggunakan sanasa, baik jasa pada
pemasaran produk, maupun layanan jasa sebagaikpitodsendiri, tidak boleh
bertentangan dengan hukum ijarah.Pada dasarnyketingrterbagi kepada tiga
bagian. Pertamaetail (eceran), Keduadirect selling (penjualan langsung
kekonsumen), Ketiganulti level marketing(pemasaran berjenjang melalui

jaringan distribusi yang dibangun dengan mempaaisigelanggan sekaligus

2Alex SoemardijiNitisemitoMarketing Cet. Ke-3 (Jakarta: Ghalia Indonesia, 1981), hn

13Al-Baqarah (2): 275
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sebagai tenaga pemasardh)Tiga jenis pemasaran tersebut, melibatkan
melibatkan jual beli. Akan tetapi, pada sistenulti level marketingdalam
straregi pemasarannya melibatkan ijarah berupak@assumen sebagai penyalur
produk perusahaan.

Dalam penyaluran produk yang memposisikan pelanggbagai penyalur,
tentu harus memperhatikan syarat-syarat sahnyahijabiantaranya yaitu :
pertama, ada kerelaan dua belah pihak, sehingga tidak bwetapat unsur
tekakan maupun paksaan yang membuat terjadinysakarKedua,mempunyai
pengetahuan akan manfaat yang diakadkan, dengamgetpboan yang
menghilangkan perselisihan. Artinya secara subjaetah tidak boleh dilakukan
kepada orang yang tidak memahami manfaat objeklietKetiga, pekerjaan
tersebut haruslah berada dalam batasan kemamptak dipenuhi hakikatnya
secarasyar’i. Dalam arti lain, transaksi tidak boleh dilakulala pekerjaan yang
diadakan tersebut diluar batas kemampuasa Jir (penerima upahy’

Pada dasarnya, bisnis dalam Islam termasuk kateg@malabhukumnya
boleh berdasarkan kaidah figih, selama bebas daureunsur haram seperti
riba, garar, zalim, dan sebagainya. Disamping barang atau yang dgleglikan

tatacara transaksinya/a/ dan tidak bertentangan dengan prirsipri’ah.

Ynttp://dokternasir.web.id/2009/03/multi-level-matike-dalam-perspektif-figih-islam.html
diaskes pada tangga 10 Mei 2012.

Sy usuf As-SabatinBisnis Islam & Kritik atas Praktik Bisnis Ala Kaplts, (Bogor: Al Azhar
press, 2009), him. 324.
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Dalam bermuamalat disebutkan bahwa segala sesadm ckerja sama
tergantung kepada kesepakatan dan ketentuan yhngtdialam akad dengan
persyaratan yang telah disepakati atas dasanradin (saling merelakan tanpa
adanya paksaan), tidak bertentangan dengasiahah, tidak merugikan atau
membahayakan salah satu pihak dan tidak berteertashgngan al-Qur'an dan
as-Sunnah.

Dalam hukum lIslam terdapat asas-asas dari suat atieas perjanjian.
Asas ini mempengaruhi terhadap suatu akad, apabkiterapa asas ini tidak
terpenuhi maka akan mengakibatkan batal akad penaya atau tidak sah.
Fathurrahman Djamil dalam bukunya menyebutkan bahseas tersebut ada
enam, yaitu : asas kebebasan, asas persamaakeaddan, asas kerelaan, asas
kejujuran dan kebenaran, dan asas tertulisadiping itu juga diperlukan saksi-
saksi, dan prinsip tanggung jawab individuDi samping itu juga harus
memenuhi rukun dan syarat suatu akad. Rukun adasinr yang mutlak harus
ada(inheren)dalam suatu hal, sedangkan syarat adalah unsur hamng ada

untuk suatu hal tindakan, tetapi bukan merupakansésiari akad®

30

%Moh. Kurdi FadalKaidah-kaidah Fikin(Jakarta: CV Artha Rivera, 2008), him. 45.

Y"Gemala DewiHukum Perikatan Islam Di Indonesi@lakarta: Prenada Media Group), him

\lariam Darus Badrulzman, dkkompilasi Hukum Perikatar(bandung: PT Citra Aditya

Bakti, 2001), him. 249-250.
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Pada dasarnya perjanjian atau akad itu adalah &kstm kedua belah

pihak dan akibat hukum yang akan diterima dari @pea-yang ditetapkan pada

perjanjian tersebut. Setiap orang yang mengadakaatus akad serta

menyelesaikan suatu persengketaan atau perselighgrtimbul di antara kedua

belah pihak harus berpegang pada asas-asas muaksalstasas muamalat yang

menjadi landasan bagi kedua belah pihak adalalgaebarikut :

1.

Asas Taba’dul Al-Manafi yaitu segala bentuk muamalat yang harus
memberikan keuntungan bersama.

Asas pemerataan, yaitu asas penerapan prinsipl&eadilam bidang
muamalat.

Asas suka sama suka dan kerelaan dari kedua bk p

Asas' Adamul Al-Garar, yaitu bahwa setiap bentuk transaksi tidak ada
unsur tipu daya.

Asas Al-Birr Wa At-Tagwa yaitu kerjasama diantara kedua belah pihak
dalam hal kebaikan dan ketaqwaan.

Asas Musyarakah, yaitu kerja sama diantara kedua belah pihak saling
menguntungkan’

Dari keenam asas tersebut pada dasarnya termasukngdementasi

firman Allah SWT dalam firmannya :

¥Jahaya S. Praj&jlsafat Hukum Islam{Bandung: Yayasan Piara, 1993), him. 113
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Dalam akad setiap para pihak juga dituntut untuknereuhi unsur-unsur
akad?! jadi tidak hanya saling suka sama suka diantaedadnya, karena unsur-
unsur tersebut yang mengakibatkan terbentuknyal aatd. Unsur-unsur akad
itu diantanya adalah :

1. ljab Qobul

Hal ini merupakan suatu uangkapan yang menunjuk&danya
kesepakatan diantara kedua belah pihak yang melakakad. ljab gobul
dapat diwujudkan dalam berbagai bentuk yang dagaiumjukkan kehendak
atau kesepakatan. Dalam menunjukkan kehendak dagaggunakan lisan,
tulisan, isyarat maupun korespondefisi.
2. Agidan(orang yang bertransaksi)

Setiap transaksi itu haruslah ada orang yang miededayam karena
dalam bertransaksi merupakan pengalihan hak damajikeam antara yang

bertransaksi. Secara umum orang bertransaksi sgaditkan harus ahli dan

20 An-Nisa’ (4): 9

“IRachmat SyafeiFigih Muamalat (Bandung: Pustaka Setia,2001), him. 46-63. Dalam
literatur lain disebutkan juga sebagai rukun-ruki4ad.

2Dimyauddin Djuwaini,Pengantar Figh Muamalat(Yogyakarta: Pustaka pelajar, 2008),
him. 3.
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mempunyai kecakapan dalam melakukan transaksi, @@opu menjadi
pengganti orang lain jika ia menjadi wakil.
3. Ma’qud ‘Alaih (Objek transaksi)

Setiap orang yang akan bertransakssi haruslahedels objek yang
akan disepakatinya. Karena sunggguh tidak mungéimséksi bisa dilakukan
bila tidak terdapat objek transaksi.Unsur-unsurdatieaisebut tidak lepas dari

implementasi kaidah akad, yaitu :

25y ae e aimss g pBlasl) Loy dindl (3 oY)

Dengan memenuhi unsur-unsur akad tersebut sesebrsagnelakukan
akad dan dapat bertransaksi dengan orang lain. ddengdanya sikap
menyetujui,orang yang merelakan terhadap sesuaiy ipgin dijadikan sebuah
objek transaksi, maka disitulah terjadi sebuah akausaksi. begitu juga halnya
dengan akad-akad transaksi yang lain. Selagi daklaksanaan akad maupun

pada objek akad tersebut tidak menyimpang dengaiasyslam?*

F. Metode Pendlitian

1. Jenis Penelitian

BAsjmuni AbdurrahmanQaidah-qaidah Figih (Jakarta: Bulan Bintang, 1976), him. 44.

#Muh. Zuhri,Riba Dalam Al-Qur'an dan Masalah Perbankan: Seebiiidtkan Antisipatif,
(Jakarta: Raja Grafindo Prasada), him.162.
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Penelitian ini adalah penelitian lapangdfield research) bersifat
defkriptif analitik, yaitu memaparkan data-data gyatitemukan di lapangan
dan menganalisnya untuk mendapatkan kesimpulanlyamgy dan akurat.

2. Sifat Penelitian

Penelitian ini bersifapreskriptif supling,yaitu penelitian yang bertujuan
untuk menilai tentang permasalahan yang menjadékopjenelitian, yaitu
tentang pembiayaan haji dan umroh melalui sistenrketiag di PT
Arminareka Perdana yang selanjutnya membahas damlam@enerapan
sistem marketing dengan prinsip-prinsip hukum Islam

3. Pengumpulan Data
a. Metode Wawancara (interview)

Dalam metode ini yaitu berupa komunikasi terhadajeloteliti yang
bertujuan untuk memperoleh informasi yang terKaiituk mendapatkan
data yang diperlukan dilakukan dengan bertanya slamg kepada
informan dalam hal ini adalah pihak-pihak yang dapamberikan data
yaitu pihak PT Arminareka Perdana (Eko Priyanyalaelperwakilan
perusahaan di Yogyakarta dan segenap karyawaryayra) terkait tentang
pembiayaan haji dan umroh melalui sistem markdagngebut.

b. Dokumentasi
Metode ini digunakan untuk mengumpulkan data denpencatat,

menyalin, dan menggunakan data-data atau domukersgl@man yang
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terkait dengan sistem merketing ini, guna untuk pemwieh data yang
akurat untuk pemaparan data yang digunakan sebbjgdi teliti.
4. Pendekatan Penelitian
Pendekatan yang digunakan dalam penelitian ini ahdgdendekatan
normatif. Yaitu dengan cara mengkaji data sisterrketang pada pembiayaan
haji dan umrah di PT Arminareka Perdana yang setiaygs membahas dan
menilai sistem marketing tersebut berdasarkan kofigd dan kaidah-kaidah
figih yang berlandaskan al-Qur’an dan al-Hadits
5. Analisis Data
Analisis data yang digunakan dalam pembahasan sskripi
menggunakan cara berfikir deduktif, yaitu analigasg berangkat dari fakta
yang bersifat umum untuk menemukan kesimpulan yaegifat khusus.
Dalam hal ini berpijak pada norma hukum Islam kemudliterapkan untuk
menganalisis pelaksanaan sistem marketing untukgyasn haji dan umrah

di PT Arrminareka Perdana.

G. Sistematika Pembahasan
Sistematika pembahasan dalam skripsi ini terbagijade lima bab, yang
merupakan satu kesatuan alur pemikiran yang menggdamn proses penelitian,

adalah sebagai berikut :
Bab | merupakan bagian pendahuluan. Dalam babrhérupakan proposal

sebagai permohonan kepada fakultas syariah untukgajekan penulisan
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skripsi. Bab | ini merupakan landasan atau alasakait mengapa skripsi ini
perlu diangkat dan diterima oleh fakultas syariAbdapun susunan bab | ini
sebagai berikut : Latar belakang, Pokok masalahuahu dan Kegunaan
Penelitian, Telaah Pustaka, Kerangka Teoritik, Met®enelitian, Sistematika
pembahasan.

Bab II, dalam bab Il merupakan merupakan pengurbghih lanjut dari
kerangka teoritik. Pada bab Il ini merupakan pemapadata teori sebagai
landasan hukum vyang menjadi pisau analisis untukngomegkapkan
permasalahan dalam penelitian.

Dalam bab 1l merupakan pemaparan data yang meojaidk teliti, yang
bertumpu pada pembiayaan haji dan umrah melalteénsismarketing di PT
Arminareka perdana. Dalam bab Il ini membahas jpgzfil perusahaan PT
Armunaeka Perdana, visi misi dan tujuan perusahsenga menjelaskan sistem
penawaran akad melalui sistem marketing untuk payabin haji dan umrah
pada PT Arminareka perdana.

Bab IV adalah bab yang menjadi analisis terhadagolpgermasalahan
dalam penulisan skripsi ini. Dalam bab IV ini menghngkan kerangka teoritik
dan teori yang telah diuraikan pada bab Il guna gaealisis permasalahan
sebagaimana yang telah datanya pada bab IlI.

Dalam bab V merupakan bab penutup yang berisi l@gan umum dari

hasil penelitian secara keseluruhan. Kesimpularsebagai penegasan jawaban
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dari pokok masalah. Uraian selannjutnya berisirs@enulis yang bersadarkan
evaluasi dari hasil penelitian yang telah dilakukan

Selanjutnya dilanjutkan dengan daftar pustaka, yaagjadi refrensi dalam
skripsi ini. di akhiri dengan lampiran-lampiran gaberkaitan dengan objek

penelitian.
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BABV

PENUTUP

A. Kesimpulan
Setelah penyusun mengkaji dan menganalisis terhsidegm pembiayaan
haji dan umrah di PT Arminereka Perdana, sebagainjang ditarik pada pokok
masalah pada bab sebelumnya, maka dapat ditaréedyeb kesimpulan sebagai
berikut :

1. Sistem pemasaran PT Arminareka Perdana terhadapayaan haji dan
umrah merupakan strategi dari sistamlti level marketindMLM). Karena
pada dasarnya sistemulti level marketing(MLM) merupakan strategi
pemasaran, yang tidak melewati jaluetail (eceran) direct selling
(penjualan langsung kepada konsumen), melainkamggouerakan konsumen
sebagai penyalur langsung. Sistem pembiayaan ha)i wmrah pada
program solusi PT Arminareka perdana, menawarkagram solusi ini
kepada jamaah untuk memasarkan program ini kepadagh lain, agar
jamaah lain juga bisa menggunakan dan menjalankagrgm solusi ini.
Proses seperti ini menjadikan jamaah sebagai peniengsung untuk
memasarkan produk perusahaan berupa jasa layanamemngkatan haji
dan umrah. Dalam praktek ini, jamaah akan diberikamisi oleh PT
Arminareka Perdana atas jasa penyaluran dan ikdengy yelah dilakukan

oleh jamaah dalam memasarkan produk perusahaas.p&tayaluran dan
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iklan yang dilakukan jamaah sehingga melahirkaragmjamaah yang lain
maka jamaah yang mengiklankan tersebut akan metkadapakomisi
tambahan berupgeward dan komisi royalti. Inilah yang merupakan sistem
multi leveldalam strategi marketing.

Sistemmulti level marketingMLM) pada dasarnya hukumnya mubah. Akan
tetapi kemubahan dalamulti level marketingMLM) bisa berubah menjadi
haram jika kemubahan tersebut diisi dengan segalayang bersifat
mengharamkan. Dalam hal ini, tergantung pada pkaktgaimana yang
terjadi dilapangan, apakah dari konsep yang muhaldiisi dengan sifat-
sifat yang bisa mengharamkan. Perusahaan memploggitas yang penuh
untuk mengatur dalam sistemulti level marketindMLM) yang digunakan
agar tidak terjerumus kepada sifat-sifat yang lmengharamkan. Seperti
menjauhigharar dan spekulasi.

Sistem pembiayaan haji dan umrah di PT Arminarekdana tidak terdapat
unsur-unsur yang mengharaman yang terjadi padaksisraman bisnis
multi level marketindMLM). Sisi keharaman yang terjadi pada bismislti
level marketingMLM) pada dasarnya karena tidak terpenuhinya seaiai
terhadap objek akad yang ditransaksikan. Dengak tekpenuhinya secara
nilai terhadap objek yang ditransaksikan maka mbaolkan tanggungan
batin yang harus terpenuhi, sehingga menimbusieensarah ‘ala samsarah
Secara nilai terhadap objek akad yang ditransaksikada sistem

pembiayaan haji dan umrah di PT Arminareka Perdsmgat tercukupi.
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Sehingga tidak terdapat unsgharar yang bisa menyebabkan kerugian
secara nilai terhadap objek yang ditransaksikai géenaah. Sehingga

menimbulkan tuntutan batin yang melahirlsmsarah ‘ala samsarah.

B. Saran-saran

Dalam praktek bisnis, sangat rentan sekali terjadipelanggaran terhadap
etika bisnis, apalagi terhadap bisnis yang berbsistem network marketing.
Dalam sistem bisnis seperti ini, yang sering manpedanggaran dalam etika
bisnis terdapat pada orientasi pemasaran. Seahgp&masaran yang terjadi
pada bisnisnulti level marketindMLM) berorientsi paddenefit materiakaja,
sehingga semangat yang dikeluarkan bukan semasrtjaidbp objek akad yang
menjadi transaksi, melainkan nilai keuntungan yhisg diperoleh. Akibatnya
objek akad yang menjadi transaksi dinomor duakan.

PT Arminareka Perdana disarankan untuk menghirgdryang demikian.
Sehingga yang menjadi semangat jamaah untuk mekgigorogram solusi ini,
tidak hanya bertumpu pada komisi semata, melainkénk menunaikan ibadah
haji / umrah yang menjadi tujuan. Dalam hal ini KANebagasuppotr sistem
yang menaungi tidak memberi sikap yang berlebirerhatlap pendapatan
material yang didapat, mengalahkan tujuan yang awémrogram solusi untuk
menunaikan ibadah haji dan umrah, karena dikhakeatiakan mengotori niat
suci dari para jamaah untuk menunaikan rukum Isj@mg kelima, maupun

menunaikan ibadah umrah. Untuk menjaga hal initutega PT Arminareka
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Utama Sukses dan KANZ harus menghindari hal-halyyisa menimbulkan
keharaman pada sistem marketing sebagaimana yaladp tipaparkan

sebelumnya dan juga harus memperhatikan syaraatgyaam rukun ijarah.
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DAFTAR TERJEMAHAN

No

Him.

Foot
Note

Terjemahan

BAB I

mengerjakan haji adalah kewajiban manusheatzp Allah,
yaitu (bagi) orang yang sanggup mengadakan pegalke
Baitullah. Barangsiapa mengingkari (kewajiban hajigka
sesungguhnya Allah Maha Kaya (tidak memerlukanage¥u
dari semesta alam

11

12

Padahal Allah telah menghalalkan jual dei mengharamkar
riba’

13

16

Hukum asal segala sesuatu adalah bolgbesanta dalil yang
menunjukkan keharamannya.

15

20

Hai orang-orang yang beriman, janganlahuksafing
memakan harta sesamamu dengan jalan yang batikalkec
dengan jalan perniagaan yang berlaku dengan sukasaka
di antara kamu.

16

23

Hukum asal dalam transaksi adalah keridkedna belah
pihak yang berakad, hasilnya adalah berlaku sayauyg
diakadkan

BAB I

23

Akad untuk memperbolehkan pemilik manfaagyaiketahui
dan disengaja dari disengaja dari suatu zat yasseywi dengan
imbalan

23

Nama bagi akad-akad untuk akad kemanfaataa lyersifat
manusiawi dan untuk sebagian yang dipindahkan

24

Akad yang objeknya ialah penukaran manfattkumasa
tertentu, yaitu pemilik manfaat dengan imbalan,sdengan
menjual manfaat

24

kemudian jika mereka menyusukan (anak-anakjymukmu
maka berikanlah kepada mereka upahnya, dan
musyawarahkanlah di antara kamu (segala sesuatgade
baik; dan jika kamu menemui kesulitan maka perempaia
boleh menyusukan (anak itu) untuknya.

10

24

Dan jika kamu ingin anakmu disusukan olamg lain, maka
tidak ada dosa bagimu apabila kamu memberikan pgsména
menurut yang patut. Bertakwalah kamu kepada Al&h d
ketahuilah bahwa Allah Maha Melihat apa yang kamujakan.

11

25

Salah seorang dari kedua wanita itu berKétabapakku




ambillah ia sebagai orang yang bekerja (pada Ktagna
sesungguhnya orang yang paling baik yang kamu amhik
bekerja (pada kita) ialah orang yang kuat lagi ddpzercaya."

12

25

10

Dari Umar bin Abu Az-zubair bahwa Aisyahlstri Nabi
SAW berkata bahwa Rasulullah SAW dan Abu Bakar
menyewa seorang laki-laki yang lahir dari sukudgibagai
penunjuk jalan sedangkan dia menganut Agama kauaisgyl
keduanya menyerahkan hewan tunggangan mereka ksfad
seraya menjanjikan kepadanya untuk bertemu digua t
setelah tiga malam setelah tiga malam maka dia atendi
keduanya dengan hewan tunggangan mereka padagvagi h
ketiga

a

13

26

11

Diriwayatkan dari Ya’'la bin Muslim dari Arpin Dinar dari
Saad bin Zubair — setiap salah satunya memberighamatas
keterangan yang lainnya — serta selain keduangdeatkata :
aku telah mendengarnya menceritakan dari Saad,Abhas
RA berkata kepadaku: Ubay bin Kaab telah mencexitak
kepadaku, dia berkata “Rasulullah SAW bersakdduanya
berangkat dan menemukan tembok yang akan rolidud
memperagakan dengan tangannya seperti ini, diaangkgt
tangannya hungga lurus. Ya'la berkata “aku kird arkata,
“Beliau menyapu dengan tangannya lalu tembok itabiadi
tegak.”"jika engkau mau, niscaya engkau bias mengambil
upah atas pekerjaan itu3a’id berkata “(yaitu) upah untuk
kita makan”

14

28

13

Hai orang-orang yang beriman, janganlamuksaling
memakan harta sesamamu dengan jalan yang batikalkec
dengan jalan perniagaan yang berlaku dengan sukasaka
di antara kamu. Dan janganlah kamu membunuh dirimu;
sesungguhnya Allah adalah Maha Penyayang kepadamu.

15

29

14

Telah bersabda Nabi SAW akan datang kepadasia yang
mana seseorang tidak perduli dimana ia mendapathakah
dari yang halal atau dari yang haram.

16

34

20

Barangsiapa yang mengerjakan kebaikamagedmarrahpun,
niscaya dia akan melihat (balasan)nya. Dan barapgsiang
mengerjakan kejahatan sebesar dzarrahpun, niscagiah
melihat (balasan)nya pula.

17

39

24

Dari Nabi SAW bersabda penjual dan pendiedri
kesempatan untuk berfikir selagi mereka belum katpi
kiranya mereka jujur serta membuat penjelasan nmainge
barang yang dijual belikan mereka akan mendapdikeiat
dalam jual be;l mereka. Sekiranya mereka menipu dan




merahasiakan mengenai apa-apa yang harus diterangka
tentang barang yang dijual belikan maka akan terhap

keberkatannya.
BAB IV
18 87 Hukum asal segala sesuatu adalah bolgbesacta dalil yang
menunjukkan keharamannya.
19 88 Bahwasannya Nabi SAW telah melarang dudpkam dalam
satu pembelian
20 | 105 Setiap syarat untuk kemashlahatan akaddgiarlukan oleh

akad tersebut, maka syarat tersebut diperlukan




BIOGRAFI TOKOH DAN ULAMA’

Imam Bukhari

Abu Abdullah Muhammad bin Ismail bin Ibrahim bin-NMughirah bin
Bardizbah al-Ju'fi al-Bukhari atau lebih dikenalaim Bukhari (Lahir 196 H/810
M - Wafat 256 H/870 M) adalah ahli hadits yang tasyhur di antara para ahli
hadits sejak dulu hingga kini bersama dengan Imawslikh, Abu Dawud,
Tirmidzi, An-Nasai dan lbnu Majah bahkan dalam lixikgtab Figih dan Hadits,
hadits-hadits beliau memiliki derajat yang tinggebagian menyebutnya dengan
julukan Amirul Mukminin fil Hadits(Pemimpin kaum mukmin dalam hal limu
Hadits). Dalam bidang ini, hampir semua ulama diigumerujuk kepadanya.

Beliau diberi nama Muhammad oleh ayah beliau, Ikrbei lbrahim.
Yang sering menggunakan nama asli beliau ini adatedm Turmudzi dalam
komentarnya setelah meriwayatkan hadits dalam Sdmamudzi. Sedangkan
kuniah beliau adalah Abu Abdullah. Karena lahirBdikhara, Uzbekistan, Asia
Tengah; beliau dikenal sebagai al-Bukhari. Denganikian nama lengkap beliau
adalahAbu Abdullah Muhammad bin Ismail bin Ibrahim binNilighirah bin
Bardizbah al-Ju'fi al-Bukharila lahir pada tanggal 13 Syawal 194 H (21 Ju@ 81
M). Tak lama setelah lahir, beliau kehilangan piragannya.

Bukhari berguru kepada Syekh Ad-Dakhili, ulama ah#dits yang
masyhur di Bukhara. pada usia 16 tahun bersamargloya, ia mengunjungi
kota suci terutama Mekkah dan Madinah, dimana di&ekota suci itu dia
mengikuti kuliah para guru besar hadits. Pada 18itahun dia menerbitkan kitab
pertamaKazaya Shahabah wa Tabi'ihafal kitab-kitab hadits karya Mubarak dan
Waki bin Jarrah bin Malik. Bersama gurunya Syekimts menghimpun hadits-
hadits shahih dalam satu kitab, dimana dari sa@ hadits yang diriwayatkan
80.000 perawi disaring menjadi 7275 hadits.

Bukhari menghabiskan waktu selama 16 tahun untukgongungi berbagai kota
guna menemui para perawi hadits, mengumpulkan danyateksi haditsnya. Di
antara kota-kota yang disinggahinya antara lairhdes Mesir, Hijaz (Mekkah,
Madinah), Kufah, Baghdad sampai ke Asia Barat. Bgidlad, Bukhari sering
bertemu dan berdiskusi dengan ulama besar Imam @hora Hanbali. Dari
sejumlah kota-kota itu, ia bertemu dengan 80.00@vge Dari merekalah beliau
mengumpulkan dan menghafal satu juta hadits.



Imam Muslim

Al-lImam Abul Husain Muslim bin al-Hajjaj al-Qusyaan-Naisaburi atau
sering dikenal sebagai Imam Muslim (821-875) dikedn pada tahun 204 Hijriah
dan meninggal dunia pada sore hari Ahad bulan Righabn 261 Hijriah dan
dikuburkan di Naisaburi.

Beliau juga sudah belajar hadis sejak kecil sedevim Bukhari dan
pernah mendengar dari guru-guru Al Bukhari dan aldain selain mereka.
Orang yang menerima hadis dari beliau ini, termaslioh-tokoh ulama pada
masanya. la juga telah menyusun beberapa karangag Yermutu dan
bermanfaat. Yang paling bermanfaat adalah kitathiBhga yang dikenal dengan
Shahih Muslim. Kitab ini disusun lebih sistemat&ridShahih Bukhari. Kedua
kitab hadis shahih ini; Shahih Bukhari dan Shahisshin biasa disebut dengan
Ash Shahihain Kadua tokoh hadis ini biasa disebut Asy Syaikhat@u Asy
Syaikhaini, yang berarti dua orang tua yang makgadiua tokoh ulama ahli
hadis. Imam Al-Ghazali dalam kitdhya Ulumuddinterdapat istilatakhraja hu
yang berarti mereka berdua meriwayatkannya.

Beliau belajar hadis sejak masih dalam usia daituymulai tahun 218 H.
la pergi ke Hijaz, Irak, Syam, Mesir dan negaraamadainnya. Di Khurasan, ia
berguru kepada Yahya bin Yahya dan Ishak bin Raimavda Ray ia berguru
kepada Muhammad bin Mahran dan Abu "Ansan. Di iaaelajar hadis kepada
Imam Ahmad dan Abdullah bin Maslamah; di Hijaz [lekepada Sa’id bin
Mansur dan Abu Mas Abuzar; di Mesir berguru kepadlear bin Sawad dan
Harmalah bin Yahya, dan kepada ulama ahli hadig jain.

Imam Muslim wafat pada Minggu sore, dan dikebumikirkampung
Nasr Abad, salah satu daerah di luar Naisabur, pade&enin, 25 Rajab 261 H /
5 Mei 875. dalam usia 55 tahun.

Ibnu Hajar Al-Ashgolani

Ibnu Hajar Al-Asqalani bernama lengkap Al-lmam dlafah al-Hafizh
Syihabuddin Abul Fadhl Ahmad bin Ali bin Muhammaiah Muhammad bin Ali
bin Mahmud bin Hajar al-Kinani al-Asqalani al-Syiaél-Mishri. Kemudian, ia
dikenal dengan nama Ibnu Hajar Al-Asgalani dengealargAl-Hafizh. Nenek



moyangnya berasal dari Asgalan, kota kuno yangtéldi pantai Suriah dan
Palestina, dekat Jalur Gaza.

Beliau lahir di Mesir pada 22 Sya'ban 773 H danawvaiada 8 Rabiul
Akhir (Tsani) 852 H. Ibnu Hajar adalah putra dasisgngan Nuruddin Ali dan
Nijar binti al-Fakhr Abu Bakar. Ayahnya dikenalraldan hafal Alquran lengkap
dengan qiraah sab'ah(tujuh bacaan Alquran--RedphAya wafat ketika dia
berumur empat tahun (23 Rajab 777 H), sedangkany@dbumeninggal dunia
ketika Ibnu Hajar masih bayi.

Sebelum wafat, ayahnya berwasiat kepada dua ofamgi@tuk mengasuh

Ibnu Hajar yang masih bocah itu. Mereka adalah yaldin Abu Bakar al-

Kharrubi dan Syamsuddin Ibnul Qaththan al-Mishrialdn pengasuhan Al-
Kharrubi, Ibnu Hajar tumbuh menjadi anak yang cerd®ada usia lima tahun,
Ibnu Hajar belajar Alquran dan usia sembilan tahafal Alquran. Beliau belajar
Alguran kepada Shadruddin Muhammad bin Muhammadh#fthi, seorang

ulama ahli giraah. Dalam usia yang masih keciliabgliga menghafal kitab-kitab
iImu pengetahuan agama, seperti Al-Umdah, Al-HavWiSAagir, Mukhtashar

Ibnu Hajib, dan Milhatil I'rab.

Semangat lbnu Hajar untuk belajar ilmu agama begiggi. Tidak hanya
di Mesir, beliau juga belajar ilmu agama ke bebanapgara, antara lain Makkah
dan Madinah. Pada usia 11 tahun, beliau melaksanddaah haji bersama
dengan Al-Kharrubi. Di Makkah, beliau dipertemukadengan ulama hadis
terkenal yang bernama Syekh Afifuddin An-NaisalAmiNisywari untuk belajar
Shahih Bukhari.

Selain di Makkah, beliau juga ke Damaskus (Syri#k belajar sejarah
kepada Ibnu Asakir, Ibnu Mulaqqgin, dan Sirajuddit-Balgini. Di daerah
Palestina, seperti Nablus, Ramalah, Ghuzzah, dadilKieliau belajar dengan
banyak ulama. Begitu juga di kota Yaman, Ibnu Hdgalajar dengan banyak
ulama-ulama terkenal.

Ulama lainnya tempat Ibnu Hajar menuntut ilmu adafdul Fadhl al-
Iragi (wafat tahun 806 H). Al-lraqi inilah yang myeluki lbnu Hajar dengan
nama Al-Hafizh, dan meminta beliau untuk mengajan 8erfatwa. Abul Fadhl
al-lraqgi sangat kagum dengan keilmuan yang dimibkiu Hajar, terutama dalam
bidang ilmu hadis.

Dalam bidang ilmu bahasa arab, Ibnu Hajar belagwaka Al-Fairuz
Abadi RA, penyusun kitab Al-Qamus, juga kepada Atinban Abdurrahman.
Untuk masalah Qiraat al-Sab'ah, beliau belajar ¢@@d-Burhan at-Tanukhi, dan



ulama lainnya, yang jumlahnya mencapai 500 guranddlerbagai cabang ilmu,
khususnya fikih dan hadis.

Sementara itu, murid-murid beliau, di antaranya nmal-Shakhawi
(wafat 902 H), Al-Biga'i (wafat 885 H), Zakaria Alrshari (wafat 926 H), Ibnu
Qadhi Syuhbah (wafat 874 H), Ibnu Taghri Bardi @@éa874 H), Ibnu Fahd al-
Makki (wafat 871 H), dan masih banyak lagi yanghgia.

Karya Ibnu Hajar Ibnu Hajar Al-Asgalani terkenabagai ulama yang
sangat pandai, teguh dalam memegang prinsip, ddndathm menetapkan
hukum. Selama hidupnya, beliau banyak menulis dangimasilkan karya.
Menurut sebagian ulama, jumlah karyanya mencap8i jA8ul. Kebanyakan
berkaitan dengan pembahasan hadis secara riwaydirdgat (kajian).

seluruh kitab yang ditulisnya senantiasa mendapasieanbutan hangat
dari umat Islam. Sampai saat ini, karyanya masihyéla dipelajari di berbagai
lembaga pendidikan, termasuk di Indonesia. Di arkaryanya itu adalah Fath al-
Bari Syarh Shahih Bukhari, Bulugh al-Maram min Aatil Ahkam, al-Ishabah fi
Tamyiz Al-Shahabah, Tahdzib al-Tahdzib, Al-DurarKaminah, Taghliq al-
Ta'lig, dan Inbaul Ghumr bi Anba'i al-Umr.

Muhammad Nashiruddin Al-Albani

Abu Abdirrahman Muhammad Nashiruddin bin al-Haj NahAlbani

(lahir di Shkoder, Albania; 1914/ 1333 H — menialgdi Yordania; 1 Oktober
1999 / 21 Jumadil Akhir 1420 H; umur 84-85 tahuddlah salah seorang ulama
Islam di era modern yang dikenal sebagai ahli badié dibesarkan di tengah
keluarga yang tak berpunya lantaran ketekunan daerkisan mereka terhadap
ilmu, khususnya ilmu agama dan ahli iimu (ulaf¥apyah al-Albani, yaitu al-
Haj Nuh, adalah lulusan lembaga pendidikan ilmuiilsyariat di ibu kota negara
Turki Usmani (yang kini menjadi Istanbul). la wafaalam Sabtu, 21 Jumada
Tsaniyah 1420 H, atau bertepatan dengan tanggktdbér 1999.

Di kota damaskus mulailah Al-Albani kecil menunutatu bahasa arab di
madrasah Jum’iyyah Al-Is’aaf Al-Khairi. Disana iaenyelesaikan pendidikan
dasar pertama. Kemudian ia melanjutkan studi ift&epada para masyaaikh. la
menimba ilmu Al-Qur’an, tilawah, tajwid dan sekil@ntang fikih Hanafi kepada
ayahnya dan menamatkan beberapa buku sharaf. baloneimpelajari buku



Maraaqi Al-falaah, beberapa buku hadits dan ilmladieah dari Syaikh Sa'’id Al-
Burhaani.

Awal mula ia melakukan penelitian ilmiah yaitu ketiia menyelidiki masalah
tentang larangan mengerjakan salat di masjid yabgndun di lingkungan

kuburan para nabi dan wali. Namun hasil peneliyartidak diakui oleh gurunya
yaitu Syaikh Al-Buurhaani sehingga ia merasa tempalan malah semakin larut
untuk membahas permasalahan tersebut dengan mankandoada Al-Quran

dan As-Sunnah. Dan itulah asal-usul lahirnya kiyabryang diberi judul

“Tahdziirus Saajid min Ittikhaadzil Qubuuril MasiH;

Al-Albani muda pada suatu hari melihat sebuah rahj@l-Manar di toko
buku dan tertarik dengan tajuk tulisan yang ditdish Sayyid Rasyid Ridha
tentang buku Al-‘Inya karangan Al-Ghazzali yangibdiesisi baik dan kesalahan
buku tersebut. la mengikuti seluruh pembahasaradhyluumuddin hingga dari
buku aslinya dan takhrij Al-Hafizh Al-lraaqi, tanp@rasa dalam usahanya
mengikuti pembahasan ini ia harus menelaah buku-tbakhasa Arab, Balaghah
dan Gharib Hadits agar dapat memahami nash-nash gldoraca disamping
melakukan takhrij. Saat itulah awalnya ia berkotrssin memperdalam ilmu
hadits. Walaupun ayahnya selalu memperingatkaryadvarkata: “llmu hadits
adalah pekerjaan orang-orang pailit.”

Syaikh Al-Albani menuturkan bahwa nikmat yang tedoedari Allah
untuk dirinya ada dua: perpindahan keluarganya k&iaS dan keahlian
mereparasi jam yang diajari ayahnya. Nikmat pertamemyebabkan ia mudah
mempelajari bahasa Arab, karena untuk memahami ukla@ dan As-Sunnah
harus menguasai bahasa Arab. Sedangkan nikmat,k#elhugan profesi ini selain
dapat menghidupi keluarganya juga memberikan wadghih baginya untuk
menunutut ilmu. la hanya bekerja selama 3 jam séizai kecuali hari selasa dan
jum’at. Baginya itu sudah cukup untuk memenuhi keban keluarganya.

Saat mendalami ilmu ini ia tidak sanggup membelkubbuku yang
dibutuhkan, sehingga ia sering mengunjungi perpgasia Azh-Zhahiriyyah
sehingga disitu ia mendapatkan buku-buku yang tid@knpu ia beli. la juga
menjalin hubungan dengan pemilik toko buku terbelabDamaskus sehingga
memudahkannya untuk meminjam buku-buku yang digarlu Saat ada orang
yang mau membelinya baru buku tersebut dikembali&aking semangatnya
dalam mendalami ilmu hadits hingga ia menutup behggparasi jam, kemudian
menyendiri di perpustakaan Azh-Zhahiriyyah sela@gain, menelaah, menta’liq
(mengomentari), mentahqig (memeriksa) kecuali s@at waktu salat. Dan ia
seringkali hanya menyantap makan ringan selamaigiustakaan. Oleh karena



itu, pihak perpustakaan memberinya ruang khususgatereferensi induk untuk
kepentingan ilmiah yang ia lakukan. la datang phgri sebelum petugas
perpustakaan datang. Dan biasanya para pegawaispgkpan sudah pulang ke
rumah tengah hari dan tidak kembali lagi, namunikbyAl-Albani tetap berada

disana hingga waktu Isya’ tiba. Hal ini ia jalaslaana bertahun-tahun.

Dalam menegakkan dakwah kepada manhaj SalafushS8ghikh Al-
Albani mengalami beberapa cobaan. la sering memgigaenentangan yang
keras dari ulama-ulama madzhab yang fanatik, guru-gufi dan kaum khurafat
ahli bid’ah yang menjulukinya sebagai wahabi sedamun banyak juga ulama-
ulama dan kaum pelajar yang simpati terhadap dakyealsehingga dalam
majelisnya selalu dipenuhi oleh para penuntut iyang haus akan ilmu yang
sesuai dengan Al-Quran dan As-Sunnah, karena rimatk pengibar panji
tauhid. Seperti halnya Syaikhul Islam Ibnu TaimiyEm muridnya Ibnul Qayyim
Al-Jauziyah ia juga pernah mengalami pencekalaandgbenjara di karenakan
hasad dan fitnah orang-orang yang menentangnya.

Syaikh Al-Albani rutin mengisi sejumlah jadwal kaji yang dihadiri para
penuntut ilmu dan dosen-dosen untuk mebahas kitab-kBerkat taufiq Allah
kemudian kerja kerasnya muncullah karya-karya itmidam masalah hadits,
figih, agidah dan lainnya yang menunjukkan limpaharunia ilmu yang
dicurahkan Allah kepadanya berupa pemahaman yamgr.bmu yang banyak,
penelitian yang spektakuler dalam ilmu hadits diau ijarh wa ta’dil. Disamping
metodologi ilmiahnya yang lurus, yang mendudukk&®Ar'an dan As-Sunnah
sebagai hakim standar dalam menimbang segala sestdiaimbing dengan
pemahamn Salafus Shalih dan metode mereka dalaagqtaf fid dien
(mendalami agama) dan dalam istimbath hukum. Setauaembuat ia menjadi
tokoh yang memiliki reputasi yang baik dan sebagjaikan alim ulama.

Syaikh Al-Albani wafat pada waktu ashar hari satatouggal 22 Jumadil
Akhir, tahun 1420 H di yordania. Penyelenggaraaajahnya dilakukan menurut
sunnah dan dihadiri ribuan penuntut ilmu, murid-ichoya, simpatisannya dan
para pembela manhajnya. Jenazahnya dimakamkanridibpean sederhana di
pinggir jalan sesuai yang ia harapkan. la juga bsiat agar isi perpustakaannya,
baik yang sudah dicetak, difotokopi atau masihutisrtdengan tulisannya atau
tulisan selainnya agar diberikan kepada perpustak&gami’ah A-Islamiyah Al-
Madinah Al-Munawwarah. Karena ia memiliki kenangaanis di sana dalam
berdakwah kepada Al-Qur'an dan As-Sunnah di atashajaSalafus Shalih, saat
menjadi tenaga pengajar disana.



Sayyid Sabiq

Syaikh Sayyid Sabiq dilahirkan tahun 1915 H di Metan meninggal
dunia tahun 2000 M. la merupakan salah seorang aularAzhar yang
menyelesaikan kuliahnya di fakultas syari’ah. Kakdnnya dengan dunia figih
melebihi apa yang pernah diperbuat para ulama bhbhAyang lainnya. la mulai
menekuni dunia tulis-menulis melalui beberapa mafjatang eksis waktu itu,
seperti majalah mingguan ‘al-lkhwan al-Muslimun’i BDajalah ini, ia menulis
artikel ringkas mengenai ‘Figih Thaharah.” Dalam nysgiannya beliau
berpedoman pada buku-buku figih hadits yang meetiktkan pada masalah
hukum seperti kitab Subulussalam karya ash-Shan@arah Bulughul Maram
karya lbn Hajar, Nailul Awthar karya asy-Syaukaandainnya.

Syaikh Sayyid mengambil metode yang membuang jauh-fanatisme
madzhab tetapi tidak menjelek-jelekkannya. la bgapg kepada dalil-dalil dari
Kitabullah, as-Sunnah dan Ijma’, mempermudah gaglaaka tulisannya untuk
pembaca, menghindari istilah-istilah yang runyaidak memperlebar dalam
mengemukakan ta’lil (alasan-alasan hukum), lebiideeung untuk memudahkan
dan mempraktiskannya demi kepentingan umat agaekaecinta agama dan
menerimanya. Beliau juga antusias untuk menjelasidamah dari pembebanan
syari’'at (taklif) dengan meneladani al-Qur’an dalam®mberikan alasan hukum.

Juz pertama dari kitab beliau yang terkenal “Fi§idnnah” diterbitkan
pada tahun 40-an di abad 20. la merupakan selsalhlridalam ukuran kecil dan
hanya memuat figih thaharah. Pada mukaddimahnyaidibmbutan oleh Syaikh
Imam Hasan al-Banna yang memuji manhaj (metode)yi&agabig dalam
penulisan, cara penyajian yang bagus dan upayagga @rang mencintai
bukunya.

Setelah itu, Sayyid Sabiq terus menulis dan dalaaktwv tertentu
mengeluarkan juz yang sama ukurannya dengan yateesebagai kelanjutan
dari buku sebelumnya hingga akhirnya berhasil bilegn 14 juz. Kemudian
dijilid menjadi 3 juz besar. Belaiu terus mengarangunya itu hingga mencapai
selama 20 tahun seperti yang dituturkan salah sgeraridnya, Syaikh Yusuf al-
Qardhawi.

Banyak ulama yang memuji buku karangan beliau amgydinilai telah
memenuhi hajat perpustakaan Islam akan figih suryzety dikaitkan dengan
madzhab figih. Karena itu, mayoritas kalangan ektlal yang belum memiliki
komitmen pada madzhab tertentu atau fanatik tegra@abegitu antusias untuk
membacanya. Jadilah bukunya tersebut sebagai suydiey memudahkan



mereka untuk merujuknya setiap mengalami kebunta@aiam beberapa
permasalahan figih.

Buku itu kini sudah tersebar di seluruh pelosokialuslam dan dicetak
sebagian orang beberapa kali tanpa seizin pengayandetapi, ada kalanya
sebagian fanatisan madzhab mengkritik buku Figimn8b dan menilainya
mengajak kepada ‘tidak bermadzhab’ yang pada akhinmenjadi jembatan
menuju ‘ketidak beragamaan.’

Sebagian ulama menilai Sayyid Sabiq bukanlah tarknpenyeru kepada
‘tidak bermadzhab’ sekali pun beliau sendiri tidarkomitmen pada madzhab
tertentu. Alasannya, karena beliau tidak pernahcelanrmadzhab-madzhab figih
yang ada dan tidak mengingkari keberadaanya.

Sementara sebagian ulama yang lain, mengkritik btémgebut dan
menilai Syaikh Sayyid Sabiq sebagai orang yangalterbebas dan tidak
memberikan figih perbandingan sebagaimana mestinglalam mendiskusikan
dalil-dalil nagli dan aqgli serta melakukan perbaugdin ilmiah di antaranya, lalu
memilih mana yang lebih rajih (kuat) berdasarkanuil Apa yang dinilai para
penentangnya tersebut tidak pada tempatnya. Selyan&duku yang dikarang
Sayyid Sabiq itu harus dilihat dari sisi untuk siap menulis buku itu. Beliau
tidak menulisnya untuk kalangan para ulama tetapikumayoritas kaum pelajar
yang memerlukan buku yang mudah dan praktis, bark gisi format atau pun
content (isi).

Syaikh Sayyid Sabiq merupakan sosok yang selalugajak agar umat
bersatu dan merapatkan barisan. Beliau mengingatgantidak berpecah belah
yang dapat menyebabkan umat menjadi lemah. Beliga jmengajak agar
membentengi para pemudi dan pemuda Islam dari upgagga musuh Allah
dengan membiasakan mereka beramal islami, menkékiekaan, memahami
segala permasalahan kehidupan serta memahami ‘alrQian as-Sunnah. Hal ini
agar mereka terhindar dari perangkap musuh-musarm.Is
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Hal : Penelitian Skripsi

Yang bertanda tangan di bawah ini menerangkan bahwa :

Nama : Indah Fitriana Sari
NIM : 08380046

Jurusan : MU

Semester : VIII

Judul

TINJAUAN HUKUM ISLAM TERHADAP PEMBIAYAAN
HAJI DAN UMRAH MELALUI SISTEM MARKETING DI

PT ARMINAREKA PERDANA YOGYAKARTA

Telah melakukan penelitian di tempat kami sejak tanggal 2 Februari 2012 s.d
4 Juli 2012 baik berupa kuesioner, wawancara dan/atau pengumpulan data yang

diperlukan untuk skripsi.
Demikian surat keterangan ini kami buat dengan sebenar-benarnya.

Yogyakarta, 4 Juli 2012

Mengetahui, perwakilan PT
_.‘Arininateka Perdana Yogyakarta




e Bl

Divisi Marketing Urrah & Haji ARMINAREKA PERRANA romns & mave

PERSYARATAN UMROH

1. Paspor, dengan nama minimal 3 kata yang masih berlaku minimal 6
bulan sebelum tanggal keberangkatan,
CONTOH : RICHAN AHMAD MUZAKAR

RIANI RILANDA MUZAKAR
Kartu keluarga ( asli ) + surat nikah (asli) bagi yang berangkat suami istri
Kartu keluarga ( asli ) + Akte kelahiran (asli) bagi yang berangkat bersama
putra - putri
FC KTP + FC KK bagi yang berangkat sendiri baik laki - laki / wanita
Dokumen dikumpulkan 1% Bulan sebelum tanggal keberangkatan
Foto berwarna dengan latar belakang putih posisi muka / kepala 80 % dan untuk
wanita berjilbab tidak memakai kerudung putih
ukuran 4 x 6 = 10 lembar
ukuran 3 x 4 = 5 lembar

w N

A

PERSYARATAN HAJI

DP Rp. 5.000.000,- +$ 4.000 ( Untuk Nomor Porsi )

Foto copy KTP ( 5 lembar )

Foto copy KK (2 lembar )

Foto berwarna dengan latar belakang putih posisi muka / kepala 80 %
dan untuk wanita berjilbab tidak memakai kerudung putih

Ukuran 4 x 6 = 10 lembar |

Ukuran 3 x 4 = 40 lembar

CONTOH FOTO

Rl dl S e

" Office:
Gedung Menara Salemba Lt. V, JI. Salemba Raya No. 05, Jakarta Pusat 10440
Telp.: 021 -3984 2982, 3984 2964, 3984 0283, 3984 0284, 3984 0285,
Fax:021 - 3984 2985, 3984 3015,3106 797



Divisi Marketing Umrah & Haji ARMINAREKA PERRBANA TOURS & TRAVI

PERSYARATAN DOKUMEN UMROH

1. JAMA’AH LAKI-LAKI (> 20 Thn )
a. Pasport Asli
b. Pas Foto 3x4 = 5 Lbr, 4 x6=25Lbr
c. Kartu Kuning Vaksin Maningitis
d. Foto Copy KTP, FC KK.

2. JAMA’AH WANITA (<45 Thn ) BERANGKAT TANPA X7 LG. LAKI-LAKI
( TANPA MUHRIM )
a. Pasport Asli
b. Pas Foto 3x4 = 5 Lbr, 4 x6=351Lbr
c¢. Kartu Kuning Vaksin Maningitis
d. Foto Copy KTP, FC KK

3. JAMA’AH WANITA USIA > 45 Thn
a. Pasport Asli
b. Pas Foto 3x4 = 5 Lbr, 4x 6 =25Lbr
¢. Kartu Kuning Vaksin Maningitis
d. Foto Copy KTP, FC KK

4. JAMA’AH WANITA 45 Thn & LAKI-LAKI USIA < 20 Tho YANG BERANGKAT
DENGAN AYAH KANDUNG:

Pasport Asli

Pas Foto 3x4 = 5 Lbr, 4 x 6 =25Lbr
Kartu Kuning Vaksin Maningitis

Akte Lahir / Surat Kenal Lahir Asli
KK Asli

o a0 ow

5. JAMA’AH WANITA < 45 Thn YANG BERANGKAT DENGAN SUAMINYA :
a. Pasport Asli

Pas Foto 3x4 = 5 Lbr, 4x6=25Lbr

Kartu Kuning Vaksin Maningitis

Buku Nikah Asli

KK Asli

o PO o

CATATAN : PAS FOTO BERWARNA DENGAN LATAR BELAKANG PUTIH
GAMBAR WAJAH 80 % DAN UNTUK WANITA BERJILBAB
TIDAK MEMAKAI KERUDUNG PUTIH

_ Office :
Gedung Menara Salemba Lt. 5
JI. Salemba Raya, Jakarta Pusat 10447
Telp. 021 - 3984 2982, 3984 2964, 3984 0283, 3984 0284, 3984 0285
Fax 021 - 3984 2985, 3984 3015, 3106 797



D ARMINAREKA PERDANA

Penyelenggara Perjalanan Umrah & Haji Plus

Pembayaran Dapat Di Transfer Melalui:

PT.ARMINAREKA PERDANA

BANK MANDIRI JUANDA BEKASI
No. Rek : 156.0001408550 (RP)
156.0001408576 (USD)

PTARMINAREKA PERDANA

BANK SYARIAH MANDIRI CAB.KALIMALANG
No. Rek : 0690038383

PT.ARMINAREKA PERDANA

BANK RAKYAT INDONESIA (BRI) CAB.PONDOK KELAPA
- No.Rek: 0528-01-000088-30-3

PT.ARMINAREKA PERDANA

BANK NEGARA INDONESIA (BNI) CAB. GALAXI
No.Rek : 0147752748

PT.ARMINAREKA PERDANA

BANK CENTRAL ASIA (BCA) CAB. JATIBENING
NO.Rek : 75610172820

_J

Note :

1. Pembayaran dianggap sah setelah ada validasi dari Bank
2. Pembayaran yang sudah ditransfer harap di Fax
Ke: 0213984 2985, 3984 3015, 3106 797
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23D ~RMINARE
Penyelenggara Perjal

anan Umrah & Haji Plus Tanggal ;U3 Januari 2012
VOUCHER PE MBAYARAN oo oo
PROGRAM : UMROH

Nama Jamaah : ALISOFYAN — o

Nomor.ID : 209361_8 . s Mo
Telp. / HP . 085729054255

NILAI VOUCHER :
USD 350, -

¥ RAMNA (| TAMA - UXSE=
a Divisi MAﬁxEr'r"'ﬁG UMRAH & HAJI PLLIS
Menara Salernba LS Jakarta Pusat 10440

Telp.(021) 30842982 - 39842964 Fax.(021) 36842985 Management
—— 0% Med20s

e
s

—
————

————




2093618

A

NoBeiema ™ ™
Nama: ALl SOFYAN
ahir: 04-Jul-1984

al ¥

@ ZAmuno pemau

MANFAAT PERLINDUNGAN ASURANS!

Usla MENINGGAL BIASA MENINGGAL KECELAKAAN
& 17 thn Rp 3.000.000. Rp 30.000.004, -
18 - 80 thn Rp 5.000.000, Rp 50.000.000, -
61 85 thn Rp 1.000.000,- Rp 70.000.000,-
® Kartu Ini adalah milik PT, A KA PERDANA. Pemegang kartu 10l tunduk pada

kode et aturan perusahasn.

hredil atau ATH dan tidak dapat dipindah tangankas.
karty menjadi tanggung jawab yang bersanghutan.
Bhatap mengembatian

fepada pemitk atau k2 slamat tersebun
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ARMINARER PERMMkmURs i o
Divisi Marketing Umrol & Haji
Perwakilan Yogyakarta : Ruko Tandan Raya No. C2 JI. Wonosari, Banguntapan, Bantul - Yogyakarta kanz \_ BN]
Telp.fFax : (0274) 451324 Waebsite : www umrohonline.com e SYARIAH

Data keberangkatan Jamaah dengan program solusi PT.Arminareka Perdana

No Nama Kota Keberangkatan
h_ 1 | Sumardiyono Harjo Winoto Wonosari, YK
2 Suwarlupi Wonosari, YK
3 Bpk sujarwo Utomo Wonosari, YK
4 Samiyem somo warsono Wonosari, YK
5 Elok budi lestari Wonosari, YK
6 Sumaryanto jazwol utomo Wonosari, YK 28 Februari 2012
7 Budi piirwanta Klaten
8 Heri sutama Klaten
9 Puji hastuti Boyolali
10 Endang budiningsih Surakarta
i Koes martimi | Klaten
Office :

Gedung Menara Salemba Lt. V, JI. Salemba Raya No. 5 Jakarta Pusat 10440
Telp. (021) 3984 2982, 3984 2964 Fax. (021) 3984 2985, 3984 3015, Mobile : 0813 8000 1956, 0878 8567 1345, 021 9829 2075
Website : www.arminarekaperdana.com, www.arminautama.com



ARMINAREA PERBAMNA 1ours & TRavEL

Divisi Marketing Umroh & Haji

Parwakilan Yogyakarta : Ruko Tandan Raya No. C2 JI. Wonosari, Banguntapan, Bantul - Yogyakarta
Telp.fFax ; (0274) 451324 Website : www.umrohonline.com

&

e e mars

kanz \NBNI

SYARIAH

No Nama Kota Keberangkatan
i Sulastri Yogyakarta
2 Nur cahyo heru Yogyakarta

ismanto
3 Hj. Siti maryanti Magelang
4 Prakosa adhi Magelang
wibowo
5 Sunotho . Surakarta
6 Tri heriyanti -«
7 Suwardi o
8 Sumarti -
9 Setiawan -
apriyanto
10 Sukino =
11 Suyatmi Parto = 14 maret 2012
Rejo
12 Ahmad safari e
13 Saminah -
14 Giyatno -
15 Mariyem o
16 Eny harwati o
17 Sumiyati =
18 Nuk sudarsi “o
19 Sumarni -

20 Desiana sri -

wahyuningsih

21 RR. Yuliyah o
2 Riyani

Gedung Menara Salemba Lt. V, JI. Salemba Raya No. 5 Jakarta Pusat 10440

Office :

Telp. (021) 3984 2982, 3984 2964 Fax. (021) 3984 2985, 3984 3015, Mobile : 0813 8000 1956, 0878 8567 1345, 021 9829 2075

Website : www.arminarekaperdana.com, www.arminautama.com



Nama Lengkap

Status

Tempat Tanggal Lahir
Agama

Alamat

Tinggi Badan

Berat Badan

Email / HP

Pendidikan Formal
1995-1996
1996-2002
2002-2005
2005-2008
2008-2012

Pendidikan Non For mal
2011

CURRICULUM VITAE

: Indah Fitriana Sari

: Belum Menikah

: Sumbawa Besar, 9 Mei 1990

. Islam

- Ngergjek |1, Mungkid, Magelang
: 155

- 45

: bidadarikhomai runnisa@gmail.com / 081999989133

: TK SANDI PUTRA Sumbawa Besar

: SD Negeri 11 Sumbawa Besar

: SLTP Negeri 1 Sumbawa Besar

: SMA Negeri 3 Sumbawa Besar

: Universitas Islam Negeri Sunan Kalijaga Y ogyakarta

: Praktik Kerja Lapangan di RZIS UGM Y ogyakarta

2011 . Praktik Peradilan di Pengadilan Agama Sleman dan
Peradilan Negeri Sleman
2011 . Praktik Peradilan di Pengadilan Tata Usaha Negara
Y ogyakarta
Pengalaman Organisasi
2006-2007 : Ketua Organisasi Buletin Sumaniga (SMAN I11) Sumbawa
Besar
2006-2007 : Bendaraha Mushollah Sumaniga (SMAN I11)
2008-2012 : Anggota KAMMI (Kesatuan Aksi Mahasiswa Muslim
Indonesia) UIN Sunan Kalijaga Y oogyakarta
2010-2012 : Anggota FORSEI (Forum Studi Ekonomi Islam) UIN Sunan

Kalijaga Y ogyakarta
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